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pozyskiwanie środków od darczyńców indywidualnych 
w krótkim i w długim terminie

które narzędzia fundraisingu warto stosować, jeśli 
potrzebujemy zrobić szybką zbiórkę

jakie kroki warto podjąć teraz, by za dwa/trzy lata pozyskiwać 
regularnych darczyńców naszej organizacji

czym różni się fundraising krótkoterminowy od długoterminowego



CZTERY NOGI W FUNDRAISINGU

DARCZYŃCY
INDYWIDUALNI

PARTNERZY 
BIZNESOWI

GRANTY

DZIAŁALNOŚĆ 
GOSPODARCZA



NarzĘdzia fundraisingu pozagrantowego
Składki

w stowarzyszeniach

Darowizna
od osoby 

indywidualnej
Skarbona Kwesta 1,5 %

SMS
charytatywny Aukcja Direct Dialog

dialog bezpośredni
Telefundraising Wysyłka listów

Wydarzenia 
specjalne Testament

Autorskie prawa 
majątkowe

Lokata Kapitał żelazny

Nawiązki sądowe Barter Sponsoring Darowizna 
od firmy

Payroll giving

Crowdfunding Click & donate
mechanizm do wpłat

Pay per click
zapłać za 
kliknięcie

Wpłaty przez FB i wiele innych



które narzędzia FUNDRAISINGU warto stosować, 
jeśli potrzebujemy zrobić szybką zbiórkę



Źródło: FB Stowarzyszenie Rodzin i Przyjaciół Osób z Zespołem Downa "Strzał w 10"

https://www.facebook.com/stowstrzalw10






Źródło: zrzutka.pl



jakie kroki podjąć teraz, by za dwa/trzy lata 
pozyskiwać regularnych darczyńców dla naszej 
organizacji 



Źródło: przyszloscdladzieci.org



czym różni się fundraising krótkoterminowy 
od długoterminowego



Źródło: mamautyzm.pl



Źródło: dlabialorusi.pl





w fundraisingu krótkoterminowym 
liczą się przede wszystkim emocje, a 
w fundraisingu długoterminowym 
budowanie relacji



Identyfikacja

Klasyfikacja

Budowanie 
relacji/

Kultywacja
Prośba

Obsługa



Definicja fundraisingu

Fundraising to proces zdobywania funduszy lub 
darowizn rzeczowych poprzez proszenie o wsparcie 
osób indywidualnych, firm, fundacji dobroczynnych lub 
instytucji rządowych.



Definicja fundraisingu – moja wersja
Fundraising to proces komunikacji i nawiązywania 
relacji, który ma na celu zdobywanie funduszy lub darowizn 
rzeczowych poprzez proszenie osób indywidualnych, firm, 
fundacji dobroczynnych lub instytucji rządowych o wsparcie 
inicjatyw charytatywnych.



szukamy odpowiedzi na pytanie, czy organizacja jest 
gotowa na fundraising długoterminowy



W FUNDRAISINGU NIE CHODZI O 
PIENIĄDZE ALE O RELACJE MIĘDZY LUDŹMI



dziękuję za spotkanie

bądźmy w kontakcie

Maya Olszewska

FB @MjjOsztukarelacji

Newsletter: www.mjjo.pl

http://www.mjjo.pl

